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Solution Selling

Program je uréeny pro obchodni zastupce, ktefi se chtéji naucit kvalitné fidit a prodavat v komplexnich prodejnich
situacich a pro sales manazery, ktefi chtéji solution selling kvalitné fidit.

Prodej proSel za poslednich 20 let velkou zménou diky internetu a technologiim.

Zmeénily se obchodni modely a e-nastroje.

Zakaznici nakupuiji jinak — maji vice informaci a srovnani.

V jednoduchych prodejnich situacich jsou a budou obchodnici nahrazovani e- nastroji (roboty).

Setkavate se s tim, ze Vas zakaznik zna potfebu, ale neumi sestavit feSeni nebo hotové feSeni ani koupit nejde?
Chcete-li se naugit a zlepsit v prodeji komplexnich feseni nebo v fizeni tohoto zptsobu prodeje a vytvofit se analyzy
a nastroje na svém konkrétnim portfoliu zakaznikd a obchodnich pfipadech, je tento program pravé pro Vas.

Cile programu

~ Pochopit, pro¢ je Solution Selling vyznamny zplsob prodeje sou¢asnosti a budoucnosti.

~ Ziskat nastroje pro a techniky pro prodej v komplexnich situacich.

~ Naucite se vybirat spravné firmy / zakazniky pro prodej komplexniho feSeni a pracovat s mobilizatory.
~ ZlepsSite proces rozhodovani u svych zakaznikl i u sebe - manazera / obchodnika.

~ Uvédomite si, zda jste typ obchodnika, ktery se vice hodi pro prodej komplexnich feSeni nebo zda jako manazer mate
vhodné typy obchodnika.

~ Naucite se a natrénujete 5 fazi prodeje komplexniho feseni.

Ugastnici programu
~ Obchodni zastupci
~ Sales manazefi

~ Area manaZzefi

Rozsah programu
~ 1x2dny

Proc se tohoto programu zucastnit?

~ Naucite se metodu Solution Selling — prodej komplexnich feSeni — provadét a Fidit.

~ Vytvofite si analyzy na svych konkrétnich obchodnich pfipadech / portfoliu.

~ Naucite se prodej tym proti tymu (Vas obchodni tym x tym na strané zakaznika).

~ Ziskate naskok oproti svym konkurentim ve zméné zpusobu prodeje v technologické dobé.
~ Vytvofite si pfiru¢ku s analyzami a nastroji pro Vase portfolio zakazniku.
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Organizace a struktura programu

Struktura programu

~ Solution Selling — definice komplexniho prodeje a jeho specifika.

~ Decision Making Unit — jak s ni pracovat?

~ Mobilizator a jeho vyznam.

~ Jak si vybrat vhodnou firmu / zakaznika?

~ Pendlovani, spirala rozhodovani, aktivni tlak a dal$i techniky solution sellingu.
~ 5 typl obchodnikU a ktefi jsou Uspésni v solution sellingu

~ Faze komplexniho prodeje (Solution Selling).

Organizace programu

Nazev Termin Misto konani
Solution Selling 24.-25.04.2018 Akademie Velké Bilovice
Solution Selling 30.-31.10.2018 Akademie Velké Bilovice
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